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O curso de Negócios Imobiliários oferece uma formação especializada na 
gestão, compra, venda e desenvolvimento de propriedades imobiliárias. 
Com foco na análise de mercado, investimentos imobiliários e estratégias 
de negociação, o curso prepara os alunos para atuar de forma eficaz no 
dinâmico setor imobiliário.

Os alunos aprenderão sobre os 
fundamentos dos negócios imo-
biliários, incluindo avaliação de 
imóveis, financiamento imobi-
liário, gestão de propriedades, 
marketing imobiliário, e legisla-
ção aplicável ao setor. O curso 
abrange temas como desenvol-
vimento urbano, planejamento 
imobiliário, investimento em imó-
veis comerciais e residenciais, e 
tendências do mercado imobiliá-
rio global. Além disso, os alunos 
desenvolverão habilidades em 
análise de investimentos imobi-
liários, negociação de contratos, 
gestão de portfólio imobiliário, e 
relações com clientes e investi-
dores.

O objetivo do curso é capacitar 
os alunos com os conhecimen-
tos teóricos e habilidades práti-
cas necessárias para prosperar 
no mercado imobiliário. Os parti-
cipantes serão preparados para 
aplicar estratégias avançadas de 
negociação, identificar oportuni-
dades de investimento imobiliá-
rio lucrativas, e gerenciar eficaz-
mente transações imobiliárias 
complexas. O curso também 
visa desenvolver a capacidade 
dos alunos de analisar tendên-
cias de mercado, mitigar riscos 
financeiros e legais, e adaptar-se 
às mudanças regulatórias e eco-
nômicas que impactam o setor 
imobiliário.

O mercado de trabalho para pro-
fissionais de Negócios Imobi-
liários é diversificado e global, 
oferecendo oportunidades em 
corretagem imobiliária, desen-
volvimento de projetos imobi-
liários, consultoria em investi-
mentos imobiliários, gestão de 
propriedades, e financiamento 
imobiliário. Os formados podem 
atuar como corretores de imó-
veis, analistas de investimentos 
imobiliários, gestores de portfó-
lio imobiliário, desenvolvedores 
imobiliários, e consultores de 
mercado imobiliário. A crescen-
te demanda por moradia e in-
vestimentos em imóveis, junta-
mente com a expansão urbana 
e o desenvolvimento econômi-
co, impulsiona a necessidade 
de profissionais qualificados em 
negócios imobiliários.
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(*) Integralização mínima considerando 1008 horas de estudo por ano, ou 3,5 horas de estudo por dia em 288 dias
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